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（一）业务简介：一手个人
住房贷款是指贷款人向借款人
发放的，用于购买一手个人住
房的贷款。

（二）适用对象：一手个人
住房贷款的借款人应是具有完
全民事行为能力的自然人，年
龄 在 18 周 岁（含）~70 周 岁
（含），并且具有良好的信用记
录和还款意愿。

（三）贷款额度：各地最高
贷款成数与可贷额度存在差

异，具体请咨询工行安阳分行
各下属一级支行。

（四）贷款期限：最长期限
可达30年，且借款人年龄与贷
款期限之和不超过75年。

（五）最低执行利率：首套
个人住房贷款利率不低于相应

期限贷款市场报价利率（LPR）
加相应基点（具体业务办理标
准以中国工商银行当地分行规
定为准。为节约您的时间，请
在办理相关手续前详细咨询当
地中国工商银行）。

详询工行各营业网点。

中国工商银行安阳分行个人信贷业务

个人一手住房贷款

8月25日晚间，中国人寿保险股份
有限公司（以下简称中国人寿寿险公
司）发布今年中期业绩报告（以下简称
报告）。

报告显示，今年上半年，中国人寿
寿险公司实现总保费4399.69亿元，同
比基本保持稳定；截至今年6月30日，
该公司内含价值达 12508.77 亿元，较
去年年底增长 4.0%；2022 年上半年，
该公司新业务价值为257.45亿元。三
项指标均保持行业领先，公司发展稳中
有进。截至今年 6月 30日，该公司综
合偿付能力充足率为235.56%，核心偿
付能力充足率为169.05%，持续保持较
高水平。

今年上半年，国际环境更趋复杂
严峻，国内疫情多发散发，经济新的
下行压力进一步加大。人身险业受行
业深度调整、消费需求释放趋缓及销
售人力规模下降等因素影响，保费收
入增速进一步放缓。面对异常复杂的
困难局面，中国人寿寿险公司坚持稳中
求进工作总基调，坚守保险本源，持续
深化供给侧结构性改革，统筹疫情防控
和高质量发展，整体经营稳中向好，规
模价值继续引领行业，运营服务质效持
续提升，综合实力稳中有升，行业领先

地位更加稳固。

注重价值成长
业务发展呈现较大韧性

今年上半年，行业进入深度调整阶
段，中国人寿寿险公司始终坚持价值引
领，业务发展展现较大韧性，规模价值
继续引领行业，实现总保费收入达
4399.69亿元，行业领先地位进一步提
升。价值继续保持市场领先，截至今年
6月30日，该公司内含价值达12508.77
亿元，较去年年底增长4.0%；2022年上
半年新业务价值为257.45亿元。新单
保费为 1393.58亿元，同比上升 4.1%。
首年期交保费为798.38亿元，其中，10
年期及以上首年期交保费为302.26亿
元 ，同 比 上 升 4.4% 。 续 期 保 费 为
3006.11亿元。

上半年，中国人寿寿险公司密切关
注市场需求变化，保持战略定力，及时
调整发展策略，聚焦一线生产单元，全
力以赴通过专业化运作、规范化管理、
市场化机制、科技化支撑筑牢根基，坚
定不移推进业务高质量发展，市场领先
优势进一步巩固。截至今年 6 月 30
日，中国人寿寿险公司总销售人力为

81.万人。
坚持有效队伍驱动业务发展，坚持

“稳中固量、稳中求效”的队伍发展策
略，中国人寿寿险公司销售队伍规模逐
步企稳，队伍不断提升。报告显示，截
至今年 6 月 30 日，个险销售人力为
74.6万人，其中，营销队伍规模为 47.6
万人，收展队伍规模为27万人，绩优人
群占比保持稳定。

多元业务板块聚焦专业经营、提
质增效、转型创新，与个险板块有效
协同，积极拓展银保、团险及健康险
业务。

银保发展模式转型推广实施，积极
深化银行合作，规模价值稳步提升，渠
道可持续发展能力逐步增强。报告显
示，今年上半年，中国人寿寿险公司银
保渠道实现总保费 426.09 亿元，同比
增长 23.7%。首年期交保费为 108.64
亿元，其中，5年期及以上首年期交保
费 35.11 亿元。续期保费达 257.07 亿
元，同比增长 15.5%，占渠道总保费比
重为60.33%。银保渠道持续加强客户
经理队伍专业化、科技化能力建设，队
伍稳步提升。截至今年 6月 30日，银
保渠道客户经理达2.3万人，季均实动
人力保持稳定，人均产能持续增长。

履行社会责任
守护人民美好生活

中国人寿寿险公司以“建设国际一
流、负责任的寿险公司”为社会责任战
略目标，秉承“以人为本、关爱生命、创
造价值、服务社会”理念，提升环境、社
会和治理表现，助力社会可持续发展。

发挥保险优势，主动融入大局。中
国人寿寿险公司充分发挥保险主业优
势，服务新发展格局，助力经济社会高
质量发展。截至今年 6月 30日，该公
司在办大病保险项目200多个，覆盖近
3.5亿城乡居民；累计在 21个省、市落
地近70个城市定制型商业医疗保险项
目，承保人数超过 1800 万；持续承办
300多个健康保障委托管理项目，覆盖
超过1亿人；在17个省、市承办长期护
理保险项目 60 多个，覆盖近 2600 万
人；在26个省、市承办补充医疗保险项
目170多个，覆盖超过5800万人；满足
老龄人口多样化保险保障需求，团险渠
道承保超过4000万人次老龄人群，提
供约2.09万亿元的保障金额；丰富新市
民保险服务，累计提供新市民保险产品
12款。发挥保险资金长期稳定的独特

优势，该公司坚持服务国家战略和实体
经济导向，截至今年6月30日，服务实
体经济投资规模达3.3万亿元。

服务双碳目标，助推绿色金融。
中国人寿寿险公司将“保障环境健康
友好，助力实现碳中和”的总体环境
目标植入发展理念，积极服务兼具环
境和社会效益的各类经济活动，完善
ESG风险管理机制，从绿色销售、绿
色保险、绿色投资、绿色运营、绿色
办公及绿色生活等方面，贯彻落实绿
色发展战略。

致力公益慈善，践行责任担当。中
国人寿寿险公司积极投身公益慈善事
业，捐赠保险保障，关注青少年成长，以
实际行动展现责任与担当。今年上半
年，该公司向新冠肺炎疫情防控一线的
医务人员及工作人员捐赠总保额约
2770亿元的保险保障；通过中国人寿
慈善基金会向上海和吉林捐赠 700万
元支持疫情防控。持续开展“生命绿
茵”健康帮扶项目，为低收入家庭或因
病困难家庭的未成年人提供疾病医疗
救助，截至今年6月30日，该公司为近
30万名儿童提供约40亿元保险保障；
大力扶持乡村儿童美育，持续开展“艺
术回山”公益项目，惠及十余省、数十所

乡村小学。
中国人寿寿险公司还积极整合线

上线下及内外部医疗健康资源，提升
健康管理服务能力。国寿大健康平台
服务项目持续丰富，系统功能不断升
级。截至今年6月 30日，国寿大健康
平台服务项目数量过百，累计注册用
户量较去年年底增长超过13%，位居
行业前列。该公司落实积极应对人口
老龄化国家战略，持续构建国寿养老
体系，充分发挥保险资金长周期的优
势，通过国寿大养老基金积极布局机构
养老、社区养老等多层次养老服务。今
年上半年，国寿大养老基金加速整合康
养资源，持续推进在京津冀、长江经济
带、粤港澳大湾区等战略区域的养老养
生项目布局。

中国人寿寿险公司表示，今年下半
年，公司将坚持稳中求进工作总基调，
坚守保险本源，持续深化供给侧结构性
改革，更好地发挥保险保障作用，努力
实现业务平稳发展，坚定不移深化变革
转型，全面加强消费者权益保护，提高
价值创造能力、数字化运营能力、产品
服务创新能力、风险防控能力，持续推
进公司高质量发展。

（中国人寿寿险公司宣）

国寿寿险今年上半年实现保费收入超4399亿元

□本报记者 许美美

8月 17日，烈日当空。安阳凌风运输
有限责任公司的负责人刘风林一边挥汗如
雨，一边指挥着一辆辆满载货物的集装箱
货车卸货装箱，这些货物将乘着火车发往
湖南、湖北等地。刘风林说：“一切的困难
都是暂时的，跟着党的好政策走，我们想
不跑起来都不行！”

2008年，刘风林创业开办了安阳市凌
风运输有限责任公司，主要从事道路货物
运输等业务。多年耕耘，该公司从默默无
闻的小公司一路发展成为安阳县运输物流
行业的第一名，刘风林更是踌躇满志想要
大展拳脚。

今年年初，全国范围内疫情防控形势
严峻，运输业受到不同程度的冲击。刘风
林用“生死一线”4个字形容当时公司面
临的困难。“我们与之合作的企业结算流程
长，公司资金周转困难，再加上近期天然
气与汽油价格大涨，导致公司运营成本增
加，而建筑类行业压缩，社会面上钢铁水
泥、煤炭等物资的需求量减少，运输需求
相应减少，公司营收降低，企业举步维
艰。”刘风林发愁地说。

6月中旬，中国人民银行安阳市中心
支行从我市实际出发，高效统筹疫情防控
和社会经济发展，以金融活水进一步畅通
交通物流业，为保障市场主体，稳住经济
大盘，大力推动 《扎实稳住经济的一揽子
政策措施》 等政策落地见效。我市银行业
金融机构迅速行动，主动联系物流企业，
全面摸排行业困境，精准对接企业需求。

交通银行安阳分行的郭严真在第一时
间联系上刘风林，发现受前一阶段疫情影
响，企业已经陷入阶段性停业困境。而近
期，企业终于抓住机会承接到一单沙石料
运输业务合同，这单生意业务量大，利润
也不错，简直是久旱逢甘露。

本以为刘风林要眉头稍解，谁知他更
愁了：“公司流动资金本已极为短缺，根本
无法满足履行这笔合同所需的周转资金，
眼看着到手的生意要泡汤。”由于我市运输
物流企业多为小微企业，因为缺少抵押
物，银行对企业贷款审查严格，很多企业
只能从第三方贷款，利率高、成本大、负
担重。刘风林对金融的支持几乎不抱希望。

郭严真为了打消他的顾虑，面对面帮助
他手机操作贷款申请，结果第二天就接到银
行通知，获批信用贷款额度 155.40 万元。

不仅如此，考虑到企业的困难情况，银行主
动将这笔贷款的利率从4.81%降至3.85%。

当刘风林得知这是政府支持货运物流
保通保畅的政策性惠企措施时，激动地
说：“政府真是企业发展的靠山！疫情期间
对我们承担疫情防控和应急运输任务较重
的运输物流企业开辟绿色通道，又帮助我
们降低利息、加固担保，没了后顾之忧的
企业轻装上阵，可以跑起来了！”

刘风林喜悦地说：“企业冲破难关，迎
来了大发展的光明未来，以我们公司为代
表的一批小微企业通过金融‘输血’强健
了企业机体。没想到‘小’企业也能用上

‘大’金融，企业通过灵活的金融服务‘跑
上了高速路’。”

金融助企纾困有效服务实体经济，需
要让政策“活起来”，建立完善金融服务小
微企业的长效机制，从制约金融机构放贷
的因素入手，进一步深化小微企业金融服
务供给侧结构性改革，向企业“加油”，为
企业“助跑”。据悉，截至7月底，我市各
项 贷 款 余 额 2479.71 亿 元 ， 同 比 增 长
15.45%，较年初增长220.46亿元，同比增
幅居全省第二位。其中，小微企业贷款
559.61亿元，同比增长25.96%。

本报讯 （通讯员 陈希彪）
为切实解决小微企业资金周转
难问题，助力小微企业渡过难
关。9月以来，中行汤阴支行
积极作为，主动担当，帮助企
业转思路、想办法，充分利用
线上税贷产品，开展支持小微
企业复工复产信贷活动。

中行汤阴支行针对小微企
业和个体工商户，充分利用

“税贷产品”产品优势，引导
小微企业主申请，满足企业融
资需求，还充分利用利率优
势，切实为企业减轻负担。截

至 8月底，该行共办理公司银
税贷业务 11笔、金额 1536万
元，个人税易贷业务 10 笔、
金额1063万元。

近年，疫情对广大小微企
业来说是很大的挑战，中行汤
阴支行急企业之所急，主动安
排工作人员进行对接、调研，
充分利用汤阴县企业客户清
单，通过电话、微信、上门拜
访等方式逐一与税务表现良好
的小微企业客户取得联系，了
解其受疫情影响情况、企业资
金运转情况等，有针对性地制

定金融帮扶措施。9 月 2 日，
得知汤阴县某商砼有限公司急
需补充流动资金用于购买原材
料的情况后，该行立即与企业
进行联系，对企业经营状况、
收入规模等情况进行全面调
研，精准把脉、精准帮扶，当
天就为其制订中银企E贷-银
税贷产品方案，并得到客户的
认可。

下一步，中行汤阴支行将
继续践行社会责任，全力做好
金融服务工作，助力小微企业
渡过难关。

中行汤阴支行

利用线上税贷产品
助力小微企业渡过难关

8月 31日，内黄县农信联社组织召开“农信情·学子梦”助学圆梦座谈会，向即将走入大学校园的员工子女发放

了助学金。该农信联社党委班子成员出席活动，相关部门负责人、新入学大学生及家长参加了座谈会。

图为座谈会现场。 （邵军锋/文 孙晓娜/图）

贷款“活起来”
企业“跑起来”

——我市进一步深化小微企业金融服务供给侧结构性改革见闻

本报讯 近日，河南四方
集团事务所召开了今年上半年
股东会。本次股东大会由董事
长张春喜主持，该集团全体股
东参加。

会议审议了河南四方集团
事务所《2022年上半年董事会
工作报告》《2022年上半年监
事会工作报告》《2022年上半
年财务工作报告》和《2022年
上半年人力资源工作报告》 4
项议案。

面对新冠肺炎疫情的持续
肆虐、国内外经济矛盾叠加的
严峻挑战，该集团全体员工团
结在董事会的领导下，积极适
应新形势，加强学习，提高认
识，切实增强责任感和使命
感，努力完成各项工作，有效
地保障了公司和全体股东的利
益。

会上，该集团董事长张春
喜全面总结了今年上半年工

作，并对今年下半年的工作进
行了相关部署。

他指出：“下半年，我们
要下大力气抓大型咨询业务拓
展，进一步保证各项工作落实
到位，加大培养高素质人才力
度，切实提高员工队伍素质，
以党建促发展，抓住历史机

遇，确保我们在激烈的市场竞
争中夺得先机，闯出困境，占
领一席之地。希望全体员工加
强业务学习，形成浓厚的学习
氛围，提高企业核心竞争力，
全面打造可持续发展的新引
擎，助力集团实现高质量发
展。”

河南四方集团事务所

召开今年上半年股东会

股东会现场（祝佳家 摄）


